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Sales Development Representative

iBanFirst ?

Créée en 2013, iBanFirst fournit aux entreprises une plateforme de services financiers
optimisés pour I'international, en combinant expertise technologique, financiére et
malitrise de la réglementation. Depuis ses débuts, iBanFirst a levé 25 millions d’euros
afin de devenir le leader européen des services financiers aux entreprises qui ont une
activité a l'international.

Agréée par la Banque Nationale de Belgique, iBanFirst est le seul service 100% en ligne
qui crée des IBANs nominatifs dans 26 devises.

Depuis sa création, iBanFirst a su convaincre 2 500 clients pour lesquels la startup a
traité 100 000 transactions (presque 40 000 en 2018), pour un volume total d'un peu
moins de 5 milliards d’euros (2 milliards en 2018). Aujourd’hui, I'entreprise est
implantée a Paris, Bruxelles, Dijon et Anvers et compte 90 employés.

Avec déja plusieurs récompenses a son actif, iBanFirst vient d’étre élue « Fintech scale-
up » de I'année 2018 en Belgique et fait partie du reconnu « Technology Fast 50 » de
Deloitte.

What you will do

Fort de son succés, iBanFirst accélére son développement et est a la recherche de
plusieurs Sales Development Representative talentueux pour rejoindre son équipe de
vente parisienne.

Les missions:

En tant que SDR, tu auras un réle clé, ta mission est d’étre un « sales growth hacker », a
savoir détecter par tous les moyens possibles de nouvelles opportunités business
inbound et outbound. Tu travailleras en étroite collaboration avec I'équipe commerciale
et 'équipe marketing. Tes missions seront :

o Identifier les segments de prospection les plus pertinents ;

o Identifier les sources Outbound de prospection et d'acquisition client a fort
potentiel ;

o Collecter I'information et détecter les interlocuteurs-clefs pour obtenir un
rendez-vous ;

e Qualifier des leads entrants et évaluer s'ils sont intéressants pour iBanFirst ;

» Faire connaitre les services d'iBanFirst a tes prospects, évangéliser notre solution

» Collaborer étroitement avec les Business Developer pour les mettre dans les
meilleures dispositions pour la conversion des leads ;

o Travailler avec I'équipe Marketing pour proposer / définir de nouvelles
stratégies de croissance et d'acquisition ;

e Apporter tes idées pour rendre notre équipe toujours plus performante.



[ iBanFirst

Better Business. Better Banking.

Skills we are looking for

Ton profil

Nous recherchons des pépites ! Commercial(e) dans I'ame, tu es persévérant(e), pro-
actif(ve), autonome et souhaite évoluer dans un environnement dynamique. Tu es
issu(e) d'une formation commerciale et/ou financiére (Bac+3/+5).

Tu disposes de réelles capacités commerciales et relationnelles, tu es enthousiaste et
rigoureux(se).

Tu as également un attrait pour les techniques de vente et de persuasion. Tu te
distingues par un réel golit du challenge et tu aimes relever les défis. Orienté(e)
résultats, tu sais te dépasser pour atteindre tes objectifs.

Qualités requises

« Tu as une dme de chasseur et tu as envie d’apprendre ;

e Trésalaise al'oral, passer plusieurs heures au téléphone ne t'effraie pas;
o Déterminé(e), tu as le golit du challenge ;

o Rigoureux(se) et réactif(ve), tu es force de proposition ;

e Tuesun(e) « team player » ;

e Maitrise du Pack Office ;

e Culture digitale.

Bonus / Nice to Have

o Une premiére expérience en SDR ou Business Development ;
« Connaissance des marchés financiers;

o Connaissance de HubSpot;

» Anglais, lu, écrit et parlé.

Ce que nous offrons

 Salaire attractif, (selon profil) + variable trimestriel + challenges réguliers ;

o Des missions et projets variés dans une des plus belles fintechs frangaises ;

e Possibilité d’évolution vers un poste de Business Developer ;

« Un environnement de travail agréable situé en plein cceur de Paris (quartier de la
Madeleine) ;

« [Evénements internes et hors-site réguliers (afterworks, teambuilding) ;

e Remboursement a 50 % de ta carte de transport;

o Fruits frais, snacks, thé et café mis a disposition.

Intégrer iBanFirst est une occasion unique de te familiariser avec le secteur des
services financiers, d’acquérir une expérience dans une fintech mais aussi de devenir
un commercial hautement spécialisé.

Pour en savoir plus et postuler, contacte-moi au 01 76 44 01 69 ou a I'adresse mail suivante :
jobs@ibanfirst.com




